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Fusione strategica
tra Milano e Casale:
nasce leader globale

LOMBARDIA

Carlo Andrea Finotto

MILANO

@ «Siamo come una piovra,
che si appoggia su molti Paesi».
Questa I'immagine che Sergio
Chiostri, presidente ¢ ammini-
stratore delegato di Epta) utilizza
per descrivere 'unione con Iarp.
Insieme, le due realta si consoli-
danotraileader mondialinelset-
tore della refrigerazione com-
merciale, con dodici impianti
sparsitra Europa, Asiae Sudame-
rica, 4mila addetti e un fatturato
aggregato di circa 650 milioni. La
milanese [Epfa; controllata dalla
famiglia Nocivelli, ha acquisito
«il 1009 di azioni larp», ricorda
Chiostri, mentre ai partner pie-
montesi di Casale Monferrato &
andato un 20% del gruppo lom-
bardo. L'operazione ¢ nataconlo
scopo di unire due mondi: Epta
copre essenzialmente il segmen-
to deibanchirefrigerati di grandi
dimensioni, destinati alla grande
distribuzione organizzata. «Con
I'ingresso di Iarp, completa
difattoun’offertaglobale, specia-
lizzandosi nel segmento plug-in,
oraanche serigrafati e personaliz-
zati,ovverobanchi e sistemi refri-
gerati ideali per essere inseriti in
esercizi pubblici di piccole di-
mensioni come bar e ristoranti».
commenta Chiostri.

A spingere verso la sinergia
delle due aziende, oltre alla com-
plementarita, anche «gli ottimiri-
sultati acquisiti dalle nostre due
realta-spiega Piero Triglio Godi-
no, presidente e amministratore
delegato di Iarp - e la particolari-
ta del momento a livello globale.
Due elementi che, per motivi dif-
ferenti, spingevano versolavalo-
rizzazione rapida delle sinergie
industriali e commerciali. Ora
possiamo integrare le nostre
competenze e il nostro know
how tecnologico».

Le due societa presentano og-
gi una copertura capillare dei
mercati mondiali, dall’Asiaal Su-
damerica passando per il Medio
oriente e 'Europa.lfamositenta-
coli della piovra... che consento-
no al gruppo lombardo-piemon-

tese dibilanciare ancheidifferen-
ti trend economici delle diverse
aree geografiche.

Eptd ¢ Iarp vantano insieme
impianti, oltre che inItalia (Lima-
na, Solesino, Pomezia e Casale
Monferrato), in Francia (Hen-
daye e Saint Quentin Fallavier),
Grand Bretagna (Bradford), Tur-
chia (Corlu), Argentina (Rosa-
rio), Colombia (Barranquilla), Ci-
na (Qingdao), Thailandia (Ban-
gkok). «’Europa - chiarisce 'am-
ministratore delegato diEptaSer-
gio Chiostri - pesa per circa
1’8096 sul nostro fatturato, di cui
il 1596 va all’Ttalia, mentre il re-
stante 209 deriva dalle aree ex-
tra-europee».

In prospettiva ¢ realistico im-
maginare che le due quote dimer-
cato siano destinate a equilibrar-
simaggiormente, sia consideran-
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Il gruppo conta dodici
stabilimenti tra Europa
Asia e Sudamerica
Fatturato aggregato

do lo stato di salute non ottimale
dell'economia del vecchio conti-
nente,siainvirtiidella progressi-
vapenetrazione dei prodotti del-
le due societa nei mercati a mag-
giore crescita.

«Stiamo notando - dice Chio-
stri - una buona situazione
all’Est, i Paesi arabi vanno molto
bene elastessacosapossiamo di-
reanche di Argentina e Cile. Me-
no bene, invece, il Brasile». Il
mercato cinese ¢ coperto dal
gruppo Eptada tempo e riscontri
positivi arrivano anche da Au-
stralia e Filippine. In generale,
Chiostri fa notare che per i Paesi
inviadisviluppo occorre unapre-
messa: «Le prospettive ¢i sono,
ma per la nostra tipologia di pro-
dottiabbiamo bisogno diunacre-
scita consolidata delle areein
guestione: il nostro gruppo pud
essere considerata la Ferrari del
settore, per poter vendere Ferra-
ri occorrono prima delle strade
adeguate».
carloandrea.finotto@ilsole24ore.com
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