
Eptacedeal gruppoPurever
lecellefrigoa marchioMisal
L'operazioneawerrà
conla costituzione
di una newco.Il closing
è previstoil 31 maggio

L'annuncio

MILANO. Il gruppoEptaha si-

glato un accordocon Purever
per la cessione delle attività

relative allaproduzionedi cel-

le frigorifere conmarchio «Mi-

sai ». Il closing dell'operazio-

ne è previsto il 31 maggio.

La decisionedi esternaliz-

zare questaattività attraverso
una partnershipconun grup-

po specializzatoin questoti-

po di soluzioni risponde alla
scelta strategica di Epta di

concentrare i propri investi-

menti e il proprio percorsodi
sviluppo sul core business
del gruppo, offrendo sistemi
di refrigerazioneefficienti e

naturali per supportare i

clienti nella transizioneecolo-

gica. In altre parole, questa
operazioneèin linea con la re-

cente joint venturesottoscrit-

ta da Epta conViessmannre-

frigeration solutions e con
l'acquisto, sempre da parte
del gruppo presieduto dal
bresciano Marco Nocivelli,
delle attività di refrigerazione
diHeifo.

I dettagli.In baseagli accordi
con Purever, èprevistala co-

stituzione di una newco da
parte di Epta, a cui verranno
trasferite tutte le attività, gli
assetei rapporti di lavoro le-

gati albrand Misa, compren-

sivi dello stabilimento pro-

duttivo di Pomezia ( Roma),

che conta oggi circa 110 di-

pendenti, e il successivo ac-

quisto dapartedi Purever del-

la partecipazione totalitaria
in tale newco. Sempre nel-

l'ambito dell'operazione è
inoltre prevista la sottoscri-

zione di un'intesadi caratte-

re commerciale in basealqua-

le Epta si è impegnataad ac-

quistare dalla newco,nel ri-
spetto dellecondizioni ivi pre-

viste eper una duratatrienna-

le, celle frigorifere a marchio
Misa, al fine di garantire ai

propri clienti un alto stan-

dard qualitativo e un'offerta
commercialecompleta, con-

sentendo alcontempo la sal-

vaguardia dell'indotto econo-

mico del territorio e tutelan-

do a pieno i lavoratorie le lo-

ro famiglie.
«L'accordo raggiunto con

Purevernonsoltantoarricchi-

sce il nostroecosistemadi un
nuovo partnercon cui servire
al meglio le esigenze dei no-

stri clienti, ma ècoerentecon
il nostro status di leader di
mercato ei principi che abbia-

mo sostenuto:la totaleneces-

sità di unapolitica di aggrega-

zione che possa portare

know-howe sinergieper com-

petere su unmercato sempre
più globale edinamico » com-

menta il presidenteNocivelli.
«Lacessionedi un'attività co-

sì specializzata- aggiunge

l'imprenditore - ci permette-
rà di concentraregli investi-

menti in sistemi e servizi com-
pleti direfrigerazione,ponen-

doci unpassopiù vicini al no -

stro obiettivo di diventare i

leader globali del settoredel-

la refrigerazionecommercia-

le all'insegnadell'innovazio-
ne sostenibile». //

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 32

SUPERFICIE : 22 %

PERIODICITÀ : Quotidiano


DIFFUSIONE : (24993)

AUTORE : N.D.

10 aprile 2024



li presidente.Marco Nocivelli è al verticedi Epta
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