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Epta y Viessmann crean un gigante de la
refrigeracion comercial

Fundan una empresa conjunta para liderar el mercado en Europa
central y septentrional

19/07/2023

infoRETAIL.- Grupo Epta y Viessmann Refrigeration Solutions (VRS) unen sus fuerzas
combinando sus respectivos negocios comerciales, reforzando asi su oferta y su presencia en
el centro y el norte de Europa. La operacién incluye todas las actividades de refrigeracion
comercial de VRS en Alemania, Polonia, Republica Checa, Eslovaquia, Dinamarca, Finlandia,
Suecia, Noruega y los paises balticos, y las actividades de Epta en Alemania, Polonia,
Dinamarca, Finlandia y Noruega.

La nueva empresa conjunta, dirigida por Epta, tendrad unos ingresos consolidados de mas de
400 millones de euros y contard con mas de 1.600 empleados. La estructura accionarial
reflejard la gobernanza de esta empresa conjunta: Epta poseerd el 70% de la compania,
mientras que VRS poseera el 30%. Una vez cerrada la operacion, Epta consolidara plenamente
la empresa en los estados financieros del grupo.

El acuerdo, cuyo cierre estd previsto para el cuarto trimestre de 2023, no afectard a las
actividades comerciales de Epta en Europa occidental y meridional, Oriente Medio,
Latinocamérica y Estados Unidos, asi como en Asia-Pacifico y Oceania.

La empresa conjunta, dirigida por Epta con el 70% de la
propiedad, tendra unos ingresos consolidados de mas de 400
millones de euros y contara con mas de 1.600 empleados

La transaccion no incluye las actividades de soluciones de salas blancas y cAmaras frigorificas
de VRS, La planta de produccién de VRS en Hof (Alemania), las empresas de ventas
relacionadas y Viessmann Technologies permaneceran integramente en el Grupo Viessmann,

“La nueva empresa conjunta dirigida por Epta supone un paso mas en nuestro camino hacia
la consolidacion de nuestro estatus de player mundial en el sector, gracias al aumento de la
capacidad de produccién y al refuerzo de nuestra presencia internacional”, explica el
presidente y CEQ del Grupo Epta, Marco Naocivelli.
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Desde Epta aseguran que su experiencia en refrigeracién comercial y el posicicnamiente de
mercado de VRS en este ambito permitiran a la nueva empresa convertirse en un proveedor
integral lider en soluciones de refrigeracion comercial energéticamente eficientes vy
sostenibles para mincristas y para la industria de la alimentacién y bebidas, gracias a su
presencia geografica complementaria.

Asimismo, ofrecera una gama mas amplia y completa de solucicnes y servicios de refrigeracion
comercial, a través de innovaciones sostenibles que aceleran la transicion ecolégica. También
contribuira, tal vy como anade la propia compaiia, a ampliar su liderazgo en el suministro,
produccién, instalacién y mantenimiento de sistemas de refrigeracion, gracias a una amplia
red de profesicnales en toda Europa.

“Este es el comienzo de un viaje vy de una asociacién duradera que servird parareforzar nuestra
posicién en el centro v el norte de Europa. Nuestra experiencia combinada en el negccio de
la refrigeracién comercial es dnica y, como empresas familiares que somos, compartimos
valores similares”, destaca Nocivelli.
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“En el actual escenario de transicién ecclégica, digital y medicambiental, la creacién de
conexicnes y la potenciacién de las dinamicas de red son cruciales para asentar las bases de
un futuro sostenible: esta empresa conjunta representa a la perfeccidén nuestra estrategia y
nuestroc desec de seguir invirtiendec en el futuro del grupe en todos los ambites en los que
operamos”, anade.

Por su parte, el director general de VRS, Frank Winters, sostiene que "esta empresa conjunta
con Epta creara las condicicnes ideales para un crecimiento rentable a largo plazo en un
mercado altamente competitivo, ya gque une a dos lideres del mercado en una ascciacién
preparada para el futurc®

“Combinamos lo mejor de ambos mundos: solucicnes de vanguardia de alta eficiencia
energética con escala y capacidad manufacturera. Dicha combinacién nos permitirad disfrutar
de una cobertura gecgrafica sin precedentes en Europa, lo que beneficiara tanto a los clientes
locales como a los que operan a escala internacional”, concluye Winters.



