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& orignl del Gruppo Epta rsalgono al 2003,
come evoleione di un progetto inziato nel
1988 con l'acquisizione di Costand Limana e
sono strettarmente connesseconllgenioe e
capacita imprencitoraie del suo fondatore, Lug Nocivel
Gmazie ad una strategica politica o acquisizione of marchi
itakani ed esten, leadar nai rispettv segmentl d mercato,
Epta allarga | suoi confini diventando una realta intema-
Zionale specializzata nella refrigerazione commerciale
Dal 201 i testimone & passato alla seconda generazions,
nete mani di Marco Nocivell, che continua a guidiare Epta
sequendo lesempo e gl insegnament! dal fondatore. Ad
ogg | Gruppo, grazie all esperienza e ala snergia del suoi
marchi Costan, Bormet Néve, Eurnocryor, Misa, lamp e Kysor
Warren e alla gestione dretta dell'intera catena del valo-
re, propona un'ames gamma di sistermi e tecnclogie per
la refrigerazione commerciale nel settord Retall, Horeca e
Food&Bavemge.

Evoluzione dell’azienda

Epta, conheadauarter a Miano, vanta una solda posizione
competittvanele dverse aree d business ed @ ben biancia-
ta geograficamente. Una presenza gicbale assicurata dal
s marchl e da presidl tecrico-commercal ciratti & ndratti
Inotre 40 Paesi, un onganico d quasi 6,000 dpendentie 11
unita produttive site a Limana, Sclesno, Casale Monferrato
e Pomezia in italia, Hendaye in Francia, Bradford nel Regno
Unito, Columibus negl USA, Rosario in Amentina, Corlu in
Turchia, Quingdao in Cna e Cha-Am in Thalandia, peruna
superfice coperta totale d oftre 330.000 m ed una capa-
cita produttva annua di 230.000 unta

Mercato, suo sviluppo e tendenze
future

Ogg pil che mal nal mondo Retal & in atto un'evoluzione/
rvolziono dattata da unadienteta pil esigente, nuovi trend

Quattro chiacchiere con Edy Fontana, Factory
Glass Manager di Epta che ci racconta origini,
percorso e partnership vincenti di un grande
Gruppo industriale, oltre alle ultime tendenze
nel mondo della Grande Distribuzione

d corsumo e stringenti regolamentazioni intemazional, in
confiruo aggomamento. Leinsegne della Grande Distribu-
Zione si stanno Mposzionando & al cudre deta loro stratega
vi sOno: omnicanaita, nmovazione tecnologica, decinata
anche in sistemi sempre Pl sostenbll e fonmat pil picool,
che puntano perd ad una migione valorzzazione dela cu-
stomer expenience in tenmmni d corvolgmento, personeaiz-
ZEFONe, SEMIZ agouUntiv, sermpre con un oochio d nguar-
doalefficentamento energetico. Inuno scenano, duncue,
che muta a rtrmi sempre piu iIncakzant | Gruppo Epta. forte
diun approcco ntegrato, affianca gioperaton dela Grande
Distriwzione e dal setlor HoReCa e FoodRBeverage nel
confrontars con | cambamenti in alto. Un supportoche si
decina concretamente nel'offerta di un senizio comple-
to e ntegrato, volto ad affiancare | denti durante ogni fase
dolloro progetto d #storevolution per puntl o vendita pid
attrattii, efficient e sostenil. Una necessita, quest'ultima,
sempre p sentita dalmercato, tanto da portare neclultimi
armiadunforta incremento nela richiesta d soluaonitecno-
ogicamente avarezate e dotate di coperture e porte vetrate
n unottica di efficentamento e rispammio energetico. E per
questo che Epta ha creato un repano velreria che copre
un'area c 4.800 m” presso o stablimento di Limana, per
a procuzone N house dele coperture vetrate dei banchi.

Elementi che hanno contribuito alla
crescita

i pano d sviuppo del'asenda si articola da sempre nuna
crescita dmensionale perseguita s per linee inteme che
esleme, Avanguardia tecnologica, professionalita e affica-
bt |8 forza del Gruppo Epla € testimoniata, in primis, dal
costanti mvestmenti in tecncioga e inmovazione per un to-
tale di 108 miloni di euro negh ultirmil tre anni, Una vison che
coniugia Lina vocauone per | ricarca e sviuippo d prodottl
avarzati ed efficentl per ogni segmento d business con
unsenao dal’elevato valore aggunto. La sua stratega per
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Ince esteme S racuce, Nvece, N una continua espanso-
ne intemagionaie attuata puntando sulla dversificazions
Tre: gh Bssi portantt acqusinone d azende complenmen-
tar @l core bausiness del Gruppo, ngresso innuosvi Paesie
corsoiciamento dele partnenship in essere, Tal accord gl
penmettono altresl d orescam Insiome 6d essere ancona
P competitiv, beneficando dole recoroche compeatenze.

I senvizio al clente rappresenta un asset strategico per
Epta, fondato sula procisa volonta o agre con comettezza
@ trespareren nstaurindo una reasone positva, d colla-
borazions, d dialogo costante e d recproca iduca. Alo
stesss Mmoo, nelle vestl d chente | Gruppo Epta siaspetta
diroovere dal propr fomitod ke stesse altenaion, scaegiendo
partner commancial in inea con ia propna flosofia. inuno
scenano i mencato sempra phu giobala e Carattenzzato da
una forte concomenza, conasoiciare costantarmenta la rea-
Zorecon e asence partner coma LISEC, ncheve win-win,
chviene uma eva o ficeleraione d ucaie mpontanea. La
costnziona d tako rapporto S basa principaimente su un
processo d comuncasone efficace tra e pantl, finaizzato
alascoo attivo dele necessita del Gnuppo, a cu LISEC ha
sarmpre dato nsposte puniued

Unatteggamento costnuttivo, che pone dunaue e basi per
acresmone d una comice ( ColaDOraznoNe P BNmMoniosa

cha s trackuce neta pratica d ogn gomo nuna gestione i
fuicia & veioca dollintero progetio ed un alinesmento co-
stante sul ris ftato finale, d grande soddsiazione per ambo
o parti

Come LISEC ha contribuito alla
crescita di Epta

Laprevesone d una crescente nchiesta dal mercato o so-
Lon dotate d porte e coperture vetrate per abbaltere |
consuMmi enengeticl, N ottemperanza allo attual Drettve
Europee, ha spinto l'azienda a perseguire gié dal 2014
una strateca d ntemalzzarone dede fasi d lvorazione
e assemblaggio del vetrocamemn, anticipando | trend del
agitora. Graze duncue a un mportante Nvestimento
| Gruppo hal creato un profnio impianto vetrena, dotan-
dos dele tecnclogee e dede: compelenze Necessarne per
reakzzare alcune centinaia o migiaa d vetn monoltics e
vetrocamena/annut. Dal pento of vista dall afficiabitn toc-
nologica e delle soluzonl per Nautomasonas nteloent,
LUSEC detta | canors n tenmr o qualita e tecnica, posuao-
nandosl tra | principal player nel settore. Da oftre S0 ann,
nfatn, LISEC offre scheion ned’ambito dela Bvorasione e
firttura del vetro plano, Un'‘armpia gamma che comprencie
Ssipmi dBgho & smstamento, component Singol @ inee
complete per 8 produzione o vetrocamena e stratificato,
oiire a macchrnan per a lvormaone degl angol dal vetro
& mpanti d termpra, Un aspetto mpontante che Epta be-
ne a sottoineare & | prezoso contributo che lazenda ha
apporato aka crescita dol su0 business, Non soltanto con
la fomitura degl mpiantl ma anche attraverso 8 trasmis-
sione allintemo d competenza e CoNosCenzo tecnolko-
giche uniche. Un partner sena, dunque, che si @ anche
ivelato un'importante fonte d aporendimento e con as,
tase dopo fase, | Gruppo Epta ha cato vita ad unrapporto
orzzontale o scambio o know how tra tuttl gl operaton
corvolli nal progetio. | |
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