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premio «Traguardo importante, rappresenta la “voglia di [are”»

Ll CASALE MONFERRATO

Marco Nocivelli, presidente
e ‘amministratore delegato di
; (Jrumm multinazionale
specializzato nella refrigerazio-
ne commerciale di cui fa parle
anche larp, ha vinto la XXI edi-
zione del Premio EY L'lmpren-
ditore dellAnno nella categoria
Family Business. Si tratta di un
prestigioso riconoscimento ri-
servato agli imprenditori italia-
ni alla guida diaziende con un
fatturato di almeno 25 milioni
di euro, che hanno saputo cre-
are valore, con spirito innovati-
vo e visione strategica, contri-
buendo alla crescita dell'eco-
nomia, in Italia e nel mondo.

Ad incoronare i vincitori, una
Giuria indipendente composta
da noti esponenti del mondo
delle istituzioni, dell'economia
e dell'imprenditoria, che han-
no premiato l'ad Epta
determinazione e lambizione
con cui guida quotidianamente
il gruppo di famiglia, sempre al-
la ricerca di opportunita di svi-
luppo, con lobiettivo di conso-
lidare il vantaggio competitivo,
[focalizzandosi su innovazione,
design del prodotto e ottimizza-
zione dei processi, anche in vir-
tu delle sinergie derivanti dalla

FIRMA IN POLONIA

Il gruppo del
Freddo ha acquisilo
Libre allargando la
rete di distribuzione

crescita per linee esternes. «Que-
sto premio - ha detto Nocivelli
- rappresenta per la famiglia
e per lazienda un importante
traguardo, che attesta l'impe-
gno di tutte le persone che in
questi anni hanno contribuito
al successo della nostra societa.

Ibdi

communication

Marco Nocivelli

Eun riconoscimento che voglio
condividere con tutti i nostri col-
laboratori, che hanno lavorato
con noi per trasformarelEpia
ciochee ﬂggl fmmagmm' sim-
bolo della ricchezza del territo-
rio e della “voglia di fare” che
caratterizza l'ltalia. Il nostro
vero successo é la possibilita di
contare sui nostri
ratoriy. Intants
la propria presenza nel centro
Europa, siglando l'acquisizione
di Libre in Polonia, societa spe-
cializzata nella distribuzione,
installazione e servizio nell'am-
bito della refrigerazione com-
merciale. Questa operazioneri-
entra nella strategia del Gruppo
di garantire un presidio diretto
su Paesi ad alto potenziale di
crescita, massimizzando le si-
nergie. Grazie all'acquisizione
diLibreil Gruppo sarain grado
di proporre direttamente pro-
getti chiavi in mano e gestire
ogni fase della realizzazione,
dalla progertazione e system
engineering fino all'installa-
zione e al servizio postvendita.
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