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01_ | banchi di ultima generazione destinali al reparto pescheria sono realizzali per la massima versatilith e per favorire il lavoro del personale: il banco Natal di Arneg
installato nell’lper Il Gigante di Bergamo cambia modalita di vendita da sell ad assistilo nel corso della seftimana/weekend.

REPARTO PESCHERIA
Si punta sulla versatilita

di Davide Bernieri do di conferire un appeal d Doppia modalita cui i consumatori privilegianc
freschezza ai prodotti, fattore *Per questo motivo, | banchi guesta formula di
e catene sono 2 chiave nelle scelte d'acquisto Eurocryor sono concepiti per Uno dei punti sui qual

Lp-il onentate ad adottare dei consumator. Grandiss jesting sia senizio assist compebtor concordano &

nel reparto peschena solutio- ta self-service bisogno di versatilita espresso
ni espositve che enfatizzino Jeretta-. In Nor- da tutte le catene distributive
la wisibilita del prodotto, ne splay nellarea ser esempio, forniamo guando approcciand il reparto
esaltine la freschezza, vero continui e l'ap i come il Gemini, con Una versatilita che si dipana
faro che guida l'acquisto da mento quolidiano sono, infat- ripiani, che alle fra una differente allocazio-
parte del consumatore, e al- ti, mirati a garantire, oltre ad no dedicati ai cibi ne d{rg': spaz tra setbtmana ¢
lo stesso tempo facilitino il un visual anche confezionali e, nella parte cen- durante il weekend, con una

ente facilit

lavoro delloperatore, lo ren- un'elevata qualith del pesce in trale,

dano meno gravoso. “l banchi esposimone. Inolire, anche ne care [esposirione a
preferiti dai retailer -dichiara réparto peschena, Con I assistita Un espositore spe- onda dei momenti di ¢
Francesco Ceretta, direttore prodotti freschi e confezionati, ciale che, durante il week-end, sumo, tra i picchi del fresco
vendite di Eurocryor, Grup- con tendenze diverse a secon- viene ublzzato solo per il libe- dal venerdi alla domenica e
po Epta- sono quelli in gra- da dei paesr. ro senazio, per un mercato in maggior ricorse al confeziona-
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02_Soluzioni ibride tra libero servizio e vendita assistita per il banco Gemini di Eurocryor Gruppo Epla, che vede convivere in questa soluzione le due tipologie di
vendita per allargare il ventaglio dei consumalori polenziali di prodotti ittici.

to durante la seftimana. Arneg visibilita del prodotto. Si tratta ta La Paranza In una picco- metri che stiamo realizzando
nel pdv If Gigante di Bergamo di una soluzione che sta dando la superficie abbiamo creato ad Agrigento abbiamo un an-
recentemente allestito, ha da- oftimi risultati in termini di ven- un'esposizione del fresco con golo sushi e langolo cottura
to vita a un banco pescheria dita e che dimosira la volonta un angolino dedicato al sush non tanto lontane, oltre alla
modulare, che permette di va- della calena di perseguire la con la possib di scegliere friggitoria. Credo che la pre-
nare bpo di prodoth e tipo di soddisfanone del chente, as- il pesce fresco des senza di uno chef sia un valore
senvizio a seconda dei bisogni secondando le sue richieste’, quistarlo e farselo p aggiunto enorme che qualifica
locall. *Durante la settimana da uno chef direttamente sul tutto il reparto”

-dichiara Michele Salin, diret- Esposizione e cottura punto di vendita, poi ritirarlo

tore sviluppo design dei nuovi In Halia siamo ancora allanno all'orario stabilito. C'& la possi- Tipicita italiana

prodotti di Ameg- le vendita & zero. Ma i primi esperimenti d bilita di scegliere varie ricette e *Lintegrazione fra cottura e
incentrata soprattutto sul pe- integrazione tra fresco e cottu- preparazioni, non & proprio un consumo dei cibi & tipica de
sce confezionato e il banco ra stanno dando ottimi risultati, take away: oggi nel preparare mercato ialiano -conferma in

assume le sembianze di permettendo di fare leva sul e i con W0 parte Ceretta- ma non riguar-
banco ventilato classico, senza fatlore servizio/time saving/ rescente difficoltd, deter- da il reparto pescheria, in cui,
bisogno di ghiaccio, con ser- contenuto gaslronomico per minata dal fattore tempo e da invece, si privilegia la vendita
vizio a self service nel quale i re un consumaftore dif- cucing non allaltezza di prepa- del fresco. Un'eccezione, in
il cliente si serve da solo. Dal ficile da stimolare. *Abbiamo razoni elaborate. In questo ca- tal senso, & rappresentata dai

hi corner, in cui Euro

erdi alla domenica, invece, un espefimento che 50, il cliente ha a disposizione ol
P

il banco cambia immagine e sta dando risultati positivi ~di- uno chef e con questo servino oniere e ha, al suo attvo,
sostanza, divenlando assistito chiara Pietro Madeo, diretto- a pescheria ha raddoppato ( umerose installazioni. Si
da un operatore e dedicato re commerciale di BleuRed le vendite. Anche la gdo sta tratia di espositori speciali del
al pesce fresco esposto su GI‘DI.IP' n una !'.J(..‘S’:hl.‘l'lci al nizIaNgo ild{‘g--ilf!- a que- modelle Gemini, con schiena-

ghiaccio e protetto da veln un grossistasdistribut che trend e quasi futti stanno le trasparente e una serie d
pil alti che impediscaona il self serve anche la ristorazione inseréndo Fangolo coltura Ad- fip che vengono riforn
senvice, senza penalizzare la a Ladispoli (Roma), chiama- in un Conad di 4mi za. Del resto siam

Ritaglio stampa
- Testata: GdoWeek Layout
Ibdi Diffusione: 20.589
communication Pagina:29
Data: Ottobre 2012



For Internal Use Only

sDOWEEK

[bdi

communication

Hayout

ancora tengond il chente a di-

che si sta diffon- nza con dei cordoni, men-

il mondo ed & tre alcuni replicano il mercato,

pesce nNenNé Cass

Naturalmente,

wnntlrgjl ca del

la politica d

presenza della senone mil h, '--I'(| a .Jvu
ché vede as gl-:'-r'e.' O CONSer-
So!uzlom evolute

-conclude Madeo-
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parte, pari almeno al 20% del- sdraio con
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riservata ai mitili. Questi drenare |
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Gemini

Banco versatile pensato per

sery Gemini, con wno o due ripiani, alle g
sell servi
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e, nella parte centrale, al pe:
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Soluzioni espositive lradizionali @ i
i fatto di consumo
cotlura del prodotio
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